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Verantwortung für die Geschäftsergebnisse im Vertriebsgebiet, einschließlich der Umsetzung von
Maßnahmen zur erfolgreichen Umsatzgenerierung
Gründliche Einarbeitung durch einen erfahrenen Kollegen
Intensive Akquise von neuen Projekten
Aufbau eines eigenen Netzwerkes und Entwicklung nachhaltiger Kundenbeziehungen
Betreuung und Beratung der vorhandenen Bestandskunden
 Verhandlungen sicher bis hin zum Abschluss von Verträgen führen
 Angebote erstellen und diese verfolgen

DAS ERWARTET DICH :

SALES MANAGER 
M/W/D
Digatron eröffnet den Weg in die elektrische Mobilität mit
intelligenten Testsystemen und rechner-gesteuerten Anlagen für
Forschung, Produktion und Qualitätssicherung von
Batteriesystemen. Durch unsere Testgeräte und Anlagen
bringen wir die weltweit führenden Entwicklungslabore und
Hersteller in die Lage heutige und zukünftige Energiespeicher zu
fertigen und zu optimieren.  

Rund 300 Kolleginnen und Kollegen unterstützen mit Standorten
in Deutschland, USA, China, Indien und Italien den Trend zu
immer leistungsfähigeren Batteriesystemen von ganz klein bis
ganz groß

ANSPRECH-
PARTNER

RALF BÜNDGEN

jobs@digatron.de

WIR BIETEN
Eine verantwortungsvolle Aufgabe in einem sehr erfolgreichen und wachsenden Unternehmen,
in das Sie Ihre gesammelten Erfahrungen einbringen und wirklich etwas bewegen können. Sie finden Raum für
Eigeninitiative und Selbständigkeit in einer Unternehmensstruktur mit flachen Hierarchien, hoher
Verantwortung für den Einzelnen und einem kooperativen, offenen Führungsstil.

Senden Sie uns Ihre aussagefähigen Bewerbungsunterlagen unter der Angabe Ihrer
Gehaltsvorstellung und Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins (per Post oder
an jobs@digatron.de). Für Rückfragen steht Ihnen Herr Ralf Bündgen unter 0241 16809-0 zur Verfügung.

Erfolgreich abgeschlossene technische Ausbildung im Bereich der Elektronik oder kaufmännische
Ausbildung mit hoher technischer Affinität zur Elektrotechnik
mehrjährige Erfahrung im Vertrieb von erklärungsbedürftigen Anlagen
Selbständige, eigenverantwortliche Arbeitsweise, Akquisitionsstärke und 
Abschlusssicherheit
Gute Englischkenntnisse, weitere Fremdsprache von Vorteil
Bereitschaft zu Reisetätigkeit unterhalb der Woche

WAS SOLLTEST DU MITBRINGEN?

Bewerben Sie sich bei uns als 


